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Sylvain BRUGGER, dirigeant et
fondateur de Decisio Parlons gestion ;
consultante-formatrice en gestion et

pilotage financier.

Decisio

PARLONS GESTION

Laura GAYOT, dirigeante et
fondatrice de CoPilot Business :
consultante-formatrice en stratégie

commerciale et managériale.

o

CoPilot

BUSINESS
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Présente-tol

* Qui je suis
* Ma boite

ETSIV

ous NOUS DISIEZ ?

VoS outils gctuels

pour piloter V

et votre d

otre sctivité comm
ctivité financiere ?

erciale
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= PDw Chiffre d Uppaives aw Client
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‘-=-~J~T-—= —=3p (0NNaISsez-vous Voire o

GHIFFRE DA

LJ Definir son offre par segments et par

[6S 0Djectifs Financiers

jecti

FAIR

Un CHIFFRE D'AFFAIRES ca sera toujours

nature

L_Jr Transformer ICS € en IlOIIlbl‘C de CliCIltS

(16
' !

> Qu'est-ce que je vends ? A qui je le vends ?

v Regarder en arriere pour mieux prevoir 'avenir
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L6S outils

Un tableaw clait et é&wb@@

0 Segmenter son activite par familles de OCala

produits et familles de clients ,L-:J=

-
@ Suivre ses VENTES : ‘

Ajout de la segmentation produits et clients + Statut réglement +

Comparatif heures vendues et heures reelles

Famille produits n

[ Produitl |
| Produit2 |
[ Produit3 |
[ Produit4 |

MES CATEGORIES DE PRODUITS ET CLIENTS

Un oull imoginé of comatuis * Decisio

Suivre ses ACHATS :

Casquette indes ou

affaire concerneée
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L8S outils

Un tableaw clait et @wob@@

Un regard rapide sur votre activite et une base de comparaison qui

éVOlllC dans lC temsp avece vous

SYNTHESE CHIFFRE D'AFFAIRES HT PAR PRODUITS/SERVICES
Derniere facture  30/06/2022

Famille produits 07 2021 08 2021 09 2021

@ Jours conseil W Formation collective @ Formation indiv

08 2021 09 2021 102021 112021 122021 02 2022 03 2022 05 2022 06 2022

Un oufil imaginé et construis par ‘ DGCI.5|‘O
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[6S 0Djectifs commerciaux

Dw Client aw Ww&(p@ot

< il
[@B @ 000 \
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X3
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M Durée du cycle de vente

i Taux de trasnformation réel

i/ Canal d'acquisition
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Un CIIN &Lmﬁ@a el e%wcuw

¥ Trame CRM

Utilisez ce modele pour gérer votre prospection commerciale et suivre les interactions avec vos clients. Modifiez la
page consacrée a un client pour ajouter des notes spécifiques. Vous pouvez faire des liens entre les contacts de votre
CRM et vos notes de réunions, vos contrats, propositions, etc. En savoir plus sur les relations de bases de données.

(D Par état d'avancement EB Dossiers prioritaires EB Tous les dossiers -+ Filtrer Trier Q o« WG Y EL

® Prospect ¢ ® Qualifié oo of ® Proposition commerciale ® Négociation 00,00 € ® Accord de principe 64 C ® Affaire conclue

ﬁ Jeremias France ¥ D-Vine oo A Alphéa Conseil () Eric Bisseron "5 GreenOffice § ICL
Olivier 18 oct. 3000,00 € 3800,00 € 6400,00 € 6000,00 €

Thibaut naima@alphea.fr 22 nov. Nicolas Melissa

0123456789
ouvelle page n ICMD

1000,00 €

Naima

geraldine@icmd.fr
0123456789

Géraldine

Une page Notion a aménager en fonction de la typologie

client, d'offre commerciale etc..
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L6$ Qutils

Une tvame de ﬁwﬁov&btww cormmetciale

La performance

commerciale

(T
e

COPéIOt e | en 3 points clés
-~

La Proposition d’ Accompagnement :

v Identification des chies

v Elaboration dun pich commerdial percutant
v Organiser |a prospection

v Définition des KPr's et plotage

v Méthodes de verte

Durée estimée & non contractuslie de 6 demies-journées
soit 3 moks d accompagnement.

Une proposition commerciale doit reprendre les
enjeux, les caractéristiques de l'oftre.

| avantages ct bénéfices SC présentent cn réel.
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Pack Pilotes

L(n/@ demie - /’(m’brw'a (lww’b Cien démaivet U année

> 1h 30 avec Sylvain . Suivre mon activite

d'indépendant avec Decisio

> Ih30 avec Laura : DéVﬁlOppﬁI’ mon bUSiIICSS avec

CoPilot

240 ¢ HI

ou 290 € HT pour les non adhérents
a 12 Boite a Indes
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